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IM FOKUS: VERBINDUNGSTECHNIK

\

»Zuverldssigkeit zeichnet uns
aus, Luigi Santaniello, Leiter Ver-
trieb Zeichnungsteile, und Natalie
Wiesmann, Marketing

100000 Artikel — das Portfolio von Otto Roth gehért zu den groRen der Branche.
Hervor sticht hier etwa der >ScrewClip¢, der (zusammen-)halt, was Fiigen verspricht

Kennen Sie das? Sie I6sen eine Schraube und demontieren das Bauteil. Bei der Montage aber kdnnen Sie das Element

nicht finden. Kann man Schrauben unverlierbar machen? Mit seiner Verliersicherung »ScrewClip« fir M6-, M8- und M10-

Schrauben zur Einhaltung der MRL 2006/42/EG bietet Otto Roth aus Stuttgart eine Antwort — zum 100. Geburtstag im

Jahr 2014 ein gewichtiger Aufhdnger flr eine Bilanz des Experten fur Verbindungstechnik

»»EINE SCHLANKE JUST-IN-TIME-LAGERHAL-
TUNG beobachten wir bei unseren Anwen-
dern in zunehmendem Mafle. Bei uns ver-
hélt es sich genau andersherum. Wir bauen
unser Warenlager immer mehr aus«, zeigt
sich Philipp Roth, Assistent der Geschifts-
leitung von Otto Roth und Urenkel des Fir-

mengriinders, stolz. Und davon profitiert
der Anwender.

Was im Jahr 1914 einst klein begann
und von Otto Roth, Sohn eines Metzger-
meisters, zunachst mit Produkten fiir den
Zentralheizungsmarkt aufgebaut wurde,
ist heute ein Unternehmen mit einem
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Warenangebot von zirka 100000 DIN-
und ISO-gerechten Schrauben und Zube-
hor, Fittings, Flanschen, Holzverbindern
sowie Werkzeugen. Im neuen Stuttgarter
Logistik-Zentrum mit  vollautomati-
schem Hochregallager etwa warten sie
auf ihren Einsatz. Dartiber hinaus produ-
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Anpassungsfahig: Die Schrauben-Verliersicherung »ScrewClip« Iasst sich auch iiber

Eck befestigen

ziert Otto Roth nach den Zeichnungen
des Kunden im eigenen Fertigungswerk
in Buchen/Odenwald aber auch hochpra-
zise rotationssymmetrische Teile und
Baugruppen fiir den Maschinenbau und
die Hydraulik- sowie Pneumatikindust-
rie. »Wir verbinden Handel und Ferti-
gung in einem Haus, stellt Natalie Wies-
mann, Marketing, eine Besonderheit des
Unternehmens heraus.

Schnell und sicher:
>Kanban.Mobil.de«

Fiir wenig Lagerbestand beim Anwender
und ein Just-in-time im Wortsinn sorgt
nicht zuletzt auch das flexible C-Teile-
Management des Anbieters in Weilim-
dorf. Neben klassischem Kanban besteht
ganz im Sinne des Vendor Managed In-
ventory (VMI) zum Beispiel die Moglich-
keit des behélterungebundenen Systems.
Die Arbeit mit jeweils neuen Behiltern
reduziert die Lieferzeiten deutlich.

VERBINDUNGSTECHNIK
' :

4

bietet eine extreme Flexibilitét in der Anwendung«

Hierbei besonders hervorhebenswert
ist das vom Experten fiir mechanische
Verbindungselemente selbst entwickelte
»Kanban-Mobil.de«. Beim Anwender las-
sen sich mithilfe der hauseigenen App die
Barcode-Etiketten scannen. Per Smart-
phone werden die Daten tiber Mobilfunk
oder WLAN sicher und direkt an Otto
Roth kommuniziert.

Derart aufgestellt, liefert Otto Roth
heute sein breites Sortiment an mehr als
10000 Unternehmen aus Industrie und
Handwerk weltweit — an sie geht zum
Beispiel auch eine der jiingsten Innovati-
onen: der »ScrewClip«.

Uber Eck oder sogar verdreht
im Einsatz: >ScrewClip«

Die Europidische Maschinenrichtlinie
beschreibt die Sicherheits- und Gesund-
heitsanforderungen an Maschinen, die
die Grundlage fiir die CE-Kennzeich-
nung bilden. Befestigungsmittel einer

Schutzeinrichtung miissen nach dem
Losen mit der Schutzeinrichtung selbst
oder mit der Maschine verbunden blei-
ben. Ansonsten drohen die Elemente bei
der Demontage verloren zu gehen. Die
Verliersicherung fiir Mé6-, M8- und
Mio-Schrauben zur Einhaltung der
MRL 2006/42/EG nun entspricht den
Vorgaben der Richtlinie.

ScrewClip kann tberall dort zum
Einsatz kommen, wo eine Schrauben-
verbindung fiir Wartungszwecke geldst
werden muss. Schnell und einfach riis-
ten Anwender die Verbindungslésung
nach. Es bestehen keine Einschriankun-
gen beim Anzugsmoment oder bei der
Festigkeitsklasse der Schraube. Beim
Einsatz fallen keine konstruktiven An-
derungen an der Maschine an. Die Un-
verlierbarkeit des ScrewClip ist durch
die Dekra bestdtigt. »Unser Produkt
lasst sich einfach bedienen. Es ist derart
flexibel, dass es tiber Eck befestigt wer-
den und sogar verdreht zum Einsatz

Allrounder: Maschinenbau, Windkraftwerke, Luft- und Raumfahrt? Die Schrauben, Muttern, Rohrbdgen oder Formdrehteile von Otto Roth finden vielseitig ihren Einsatz
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Alizeit bereit: Das vollautomatische Hochregallager
arbeitet mit 8700 Paletten- und 30000 Tablarplétzen

kommen kanne, hebt Philipp Roth her-
vor.

Die Montage des ScrewClip selbst
erfolgt in nur drei Schritten. Die Bedie-
nerfreundlichkeit bestdtigen auch An-
wender wie etwa Plusdrei Engineering
Team (www.plusdrei.com): »Selbst bei
M8x40-Schrauben, die in einem
30-mm-Profil stecken, ist die Funktion
des ScrewClip gewdhrleistet. Miihelos
lasst sich die Schraube komplett aus
dem Profil ziehen.«

Die neue Variante ScrewClip 8 Vario
verspricht iibrigens eine jetzt noch flexi-

blere Montage an den Schutzeinrichtun-
gen, die aus diversen Werkstoffen, etwa
aus Glasfaser bei Schutzabdeckungen,
und in unterschiedlicher Materialstirke
gefertigt sein konnen.

Mit individueller Beratung
zur wirtschaftlichen Losung

Es sind nicht nur Losungen wie der
ScrewClip, die Otto Roths Marktpositi-
on stiitzen. »Ein Grund fiir unser lan-
ges Bestehen liegt auch in unserer Zu-
verldssigkeit«,  ist  sich  Natalie
Wiesmann sicher. »Mit vielen Kunden
pflegen wir schon seit iiber 40 Jahren
eine Beziehung.« Luigi Santaniello, Lei-
ter Vertrieb Zeichnungsteile, fithrt aus:
»Bei uns endet die Zusammenarbeit
eben nicht bei der Bemusterungsphase.
Wir beziehen den gesamten Produktle-
benszyklus mit ein. Anwender erhalten
von uns so ein Rund-um-Paket von in-
dividuellen Lésungen.«

Dass Beratung bei Otto Roth eine
besondere Stellung einnimmt, sieht Lu-
igi Santaniello auch darin begriindet,
dass die Nachfrage nach mafigeschnei-
derten Sonderlésungen in den letzten
acht Jahren stark gewachsen ist. Im Ver-
gleich zu den Normteilen wiirde er der-
zeit den Sonderteilen einen Anteil von
40 Prozent zuschreiben. Die eigenstin-
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dige Abteilung, der er vorsteht, sorgt fiir
die Beschaffung von Sonder- und Zeich-
nungsteilen in diversen Fertigungstech-
nologien.

»Wir finden Alternativens, erkldrt er.
Etwa wenn es gilt, die vom Anwender ge-
wiinschten Produktvorgaben wie Werk-
stoffe oder Herstellverfahren zu tiberden-
ken, um die Produktionskosten zu senken.
»Dank unserer eigenen Produktion besit-
zen wir die Erfahrung, wirtschaftliche Lo-
sungen zu generieren.« Freuen wir uns also
schon jetzt auch auf die kiinftigen Erzeug-
nisse von Otto Roth ... ® JRiid

INFO

Otto Roth GmbH & Co KG, Stuttgart-Weilimdorf
Tel. 0711 1388-1863

www.ottoroth.de

Fastener Fair: Halle 6/Stand L120

fur>ScrewClip<: je nach Auftrag, mitunter
Expresslieferung

fiir »ScrewClip<: am Lager
Dokumentennr. 980728 auf www.zuliefermarkt.de
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